VAKA RAPORU - INSURUP - B2B SAAS - META + GOOGLE - 2025-2026

Aylik ~650K reklamla 1M ustu ayhk

tekrarlayan gelir

Sigorta acentelerine yonelik bir B2B insurtech SaaS; katildigimda musteri kazanimi yoktu. Reklam hesaplarini
kurdum, kreatifi yapay zekayla sirket icinde Urettim ve her lead'i satisa ulasmadan énce nitelendirdim.
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AYLIK TEKRARLAYAN GELIR VE O GUNE KADARKi TOPLAM REKLAM HARCAMASI
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Aylik seyir yaklasiktir; 10. ay degerleri kesindir. 5. aydan itibaren tek bir ayin geliri o giine kadarki tim reklam harcamasini gegiyor ve bu her ay

tekrarlyor.

HUNi
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nitelikli lead %12 EE %13

Her lead, satis ekibi aramadan 6nce bir ajan tarafindan nitelendirildi.

NE YAPTIM
e Hic musteri kazanimi olmayan bir Urtin icin Meta
ve Google'l sifirdan kurdum. Hacmi Meta tasid.

e Lead nitelendirme ajanini, skorlamayi ve CRM'i
Claude Code ile kurdum; satis sadece hazir
hesaplari aradi.

¢ 40 hesabi dijitalde ve sahada bizzat kapattim.

Uluc Muslu - Rakamlar Turk lirasi

LEAD BASI MALIYET

40

musteri

£200
~5120
Hesap ort. Al reklam

Tamamen yapay zekayla Uretilen Meta
reklami, niginde en iyisi.

YAPAY ZEKANIN YERI

YAPAY ZEKA URETTI
¢ Veo, Seedance ve Kling
ile video reklamlar

e Test igin metin ve statik
varyantlar

o 7/24 lead yaniti ve
skorlama

BEN KARAR VERDIM
e Acente sahiplerine
yonelik kitle ve agi

e Hangi varyantin kazandig
ve butceyi aldigi

e Birlead'in ne zaman
insan aramasina hazir
oldugu

ulucmuslu.com



